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Praxis M Factoring

Worauf sich der Mittelstand verlassen kann

Neben dem Deutschen Factoring-Verband mit den marktfuhrenden
Factoring-Instituten wenden sich die Mitglieder des Bundesverband Factoring
fur den Mittelstand speziell an kleinere und mittelgrof8e Unternehmen.

Zweistellige Zuwachsraten beweisen, dass
sich Factoring auf breiter Basis durchsetzt.
Die wichtigsten ,,Player” sind zum groBen
Teil bankennahe Factoring-Institute, deren
Kundenkreis sich tendenziell aus Unterneh-
men mit zweistelligen Millionenumsatzen
zusammen setzt.

Diese Struktur des Factoringmarktes
tauscht daruber hinweg, dass Factoring
auch fir typisch mittel-
standische Unterneh-
men eine intelligente
Finanzierungslosung
sein kann. ,Der Ver-
kauf von Forderungen
ist fur die meisten Waren-, Handels- und
Dienstleistungsgeschéfte geeignet”, erklart
Volker Ernst von der Ernst Factoring GmbH
mit Sitz in Hamburg.

Schlechte Zahlungsmoral der Kunden und
verscharfte Kreditvergabekonditionen bei
den Banken gehoren zu den Griinden, wes-
halb vor allem kleine und mittelstandische
Unternehmen nach alternativen Finanzie-
rungsformen suchen. Im Mittelpunkt steht
das Ziel, Liquiditat und finanzielle Flexi-
bilitat zu verbessern, um Wachstum zu
ermoglichen. ,Dabei kann der Verkauf
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» Der Verkauf offener
Forderungen eroffnet
neue Spielraume«

offener Forderungen via Factoring hier
neue Spielrdume er6ffnen”, sagt Ernst.
Factoringanbieter fur kleinere und mittel-
standische Unternehmen haben sich im
Bundesverband Factoring fur den Mittel-
stand (BFM; www.bundesverband-facto-
ring.de) zusammengeschlossen. ,Es sind
keine Umsatze von mehreren Millionen
Euro notwendig, um mit diesen Gesell-
schaften ins Gesprach
zukommen”, formu-
liert Factoring-Unter-
nehmer Ernst, der
gleichzeitig der Vor-
sitzende des BFM ist.
Dabei unterscheidet sich Factoring fur
den Mittelstand kaum vom Forderungs-
verkauf groBer Unternehmen. Der Factor
zahlt nach Ankauf der Forderung inner-
halb von 24 Stunden mindestens 80 Pro-
zent des Bruttorechnungsbetrags an sei-
nen Kunden aus. Sobald die Rechnung
beglichen ist, folgt der restliche Betrag,
spatestens jedoch nach 120 Tagen.

Die Wettbewerbsvorteile liegen auf der
Hand: Durch die sofortige Liquiditat kann
der Factoringnehmer Skonti nutzen oder
seinen Kunden langere Zahlungsziele
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einraumen. Die eigene Kreditlinie bleibt
zudem frei flir neue Geschafte.

Ein anderer Mehrwert ergibt sich aus
der Risikoabsicherung. Sobald eine For-
derung verkauft ist, tritt der Factor mit
hundertprozentigem Ausfallschutz ein.
Besonders interessant fir kleinere Unter-
nehmen: Durch das standardmaRig ange-
botene Full Service Factoring wird auch
die Debitorenbuchhaltung auslagert. Das
spart Zeit, Muhe und Kosten, denn alle
Schritte, die nach der Rechnungsstellung
folgen, bernimmt der Factor.
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